




➢ 南投縣國姓鄉蔬菜產銷班第８班為國內絲瓜
數一數二大的產銷班，平均每年送往果菜批
發市場的營收金額高達500萬。

國姓鄉

南投縣

南投縣國姓鄉蔬菜產銷班第8班



➢ 產銷履歷掛保證，今年營收金額創新
高(近2000萬)

➢ 積極地推動數位化轉型，包括生產履
歷的申請以及積極尋找數位化銷售方
式。



➢ 我是產銷班裡面最年輕的，希望透過
這些轉型，進一步地去影響周邊農民
對於數位轉型的想法。

➢ 但我不太會打字，又不懂網路，該如
何開始呢?一開始真的就是『茫茫然』

鍾國燕

但，有些事情
現在不做

就來不及了…





農民 數位轉型 LINE 官方帳號

‧ 幾乎每個人都有LINE帳號

‧ 便利性、普及性

➢ 剛好遇上以力以及立群兩家廠商,都是以LINE為數位工具,導引了我的數位
轉型之旅。



聊天機器人

訂購系統

LINE 官方帳號 解決我打字回答的困擾

解決我網路銷售的問題

➢ 簡單的操作，解決了很多我對於網路茫茫然的困擾，讓我也能輕鬆學會。



訂購系統

在農產品上貼上QR CODE，消費者只要透過上面的QR CODE
即可加入LINE官方網站進行消費，並自動回答

LINE 官方帳號 聊天機器人



敬請指教


